EduCreia ¢%

GUIA GRATUITA

Tu primer
curso online

De lo que ya sabés a un curso que se vende, en 8
Pasos y con ejercicios para hacer en cada uno.

PASO 1 PASO 2 PASO 3 PASO 4

Elegi el tema Escribi la promesa Arma el temario Graba sin estudio

PASO 5 PASO 6 PASO 7 PASO 8

Suma materiales Ponele precio La pagina de venta Tus primeros 10
alumnos

Incluye plantillas de temario y de guion de clase educreia.com


https://educreia.com/crear-academia?utm_source=guia&utm_medium=pdf&utm_campaign=tu-primer-curso-online

EduCreia % ANTES DE EMPEZAR

Un curso no se escribe de un tiron: se
arma por pasos

Si sabés algo que a otros les sirve, ya tenés la materia prima. Lo que falta es
ordenarlo para que alguien pueda aprenderlo sin vos al lado, y ponerlo en un
lugar donde lo pueda comprar.

1 Elegi el tema - uno que ya te pidan 3
2 Escribi la promesa - de dénde a dénde lleva tu curso 5
3 Arma el temario - médulos como pasos, una idea por clase 7
4 Graba sin estudio - equipo, formatos y la forma de una clase 10
5 Suma materiales - lo que ayuda a terminar 14
6 Ponele precio - a la transformacidn, no a las horas 16
7 La pagina de venta - lo que se pregunta quien compra 20
8 Tus primeros 10 alumnos - un plan de dos semanas 23
v Checklist y plantillas - temario y guion de clase 25
Como usar esta guia Al terminar vas a tener

Hacé los ejercicios en orden: cada paso usa e Un tema probado con gente real
lo que escribiste en el anterior. Podés e Tu promesa en una linea

imprimirla o completarla en la pantalla. e El temario, clase por clase

No hace falta tenerlo todo perfecto para e El plan para grabar sin estudio
avanzar. Un primer curso se mejora con los e Tu precio y tu pagina de venta

rimeros alumnos, no antes. . .
P e Tus primeros 10 alumnos en la mira

EL EJEMPLO QUE VAMOS A SEGUIR

Lucia es fotografa y les hace las fotos a varias marcas chicas. Sus clientes siempre le
preguntan lo mismo: como sacar buenas fotos de producto con el celular. En cada paso
vas a ver como lo resolvio ella al armar su primer curso.
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EduCreia % PASO 1 - EL TEMA

PASO 1 DE 8

Elegi un tema que ya te pidan

El mejor tema para un primer curso no es el mas original: es el que la gente ya
te pregunta.

e {Qué te preguntan seguido?
Los mensajes, comentarios y consultas que se repiten son un pedido de curso que
todavia nadie te hizo en voz alta.

e ¢{Qué problema ya resolviste, para vos o para otros?
Si lo hiciste, lo podés ensenar paso a paso. No hace falta ser la maxima autoridad:
alcanza con ir dos pasos adelante de tu alumno.

e ¢Por qué alguien pagaria?
Un curso se compra para ahorrar tiempo, evitar errores caros o llegar a un resultado
que solo no consigue.

Senales de un buen tema

e Tiene un resultado que se ve
e Se aprende en semanas, no en anos
e La gente ya gasta plata o tiempo en resolverlo

e Te gusta hablar de eso: lo vas a explicar muchas veces

Probalo antes de grabar

Habla con cinco personas que tengan el problema: preguntales qué intentaron y qué les
faltd. Contd en tus redes que estas armando el curso y mira cuantos te piden que les avises.

Si nadie responde, ajusta el tema o la promesa antes de invertir horas en grabar. Es mucho
mas barato cambiar una idea que regrabar un curso.
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EduCreia ¢% PASO 1 - EL TEMA

PASO 1:-TU TURNO

Encontra tu tema

LUCIA
La pregunta que mas le hacen: ";cdmo hago para que mis fotos no se vean caseras?".
Lo contd en una historia de Instagram y 40 personas le pidieron que les avise cuando

salga.

Escribi las preguntas que mas te hacen sobre lo que sabés. Después marca las tres que
mas se repiten.

g

Escribi como vas a contar en tus redes que estas armando el curso, para medir cuantos
quieren que les avises.

. ]

.. EN EDUCREIA
Podés publicar una clase gratuita o un mini curso gratuito para medir el interés: quien se anota
deja su mail y ya queda en tu academia. Probalo gratis —
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EduCreia % PASO 2 - LA PROMESA

PASO 2 DE 8

Escribi la promesa en una linea

La promesa dice de donde a donde lleva tu curso. Si no la podés decir en una
linea, el curso todavia no esta claro.

Para [quién] que [situacion de hoy], este curso te lleva a [resultado

concreto] en [tiempo o forma].

ASi NO ASi si

"Curso completo de fotografia". No dice para "Para emprendedores que venden por

quién es, ni qué vas a lograr, ni en cuanto Instagram: en 4 semanas vas a sacar fotos de

tiempo. producto que se vean profesionales, solo con
tu celular."

Para quién es, y para quién no

Decir para quién no es tu curso da confianza: el que se queda sabe que esta en el lugar
correcto, y te ahorras alumnos frustrados que buscaban otra cosa.

LUCIiA

Es para emprendedores que venden online, que hoy sacan las fotos con el celular y no
tienen presupuesto para un fotégrafo.

No es para fotdgrafos profesionales ni para quien quiere aprender a usar una camara
réflex.

Ojo con prometer de mas. "Vas a vender el doble" es una promesa que no depende solo de vos.
"Vas a sacar fotos que se vean profesionales" si: es algo que tu curso puede cumplir.
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EduCreia ¢% PASO 2 - LA PROMESA

PASO 2 - TU TURNO

Escribi tu promesa

B EJERCICIO 2 §
Es para: No es para: i
BN EJERCICIO 3 - PROBALA
| Leésela a tres personas de tu publico y tilda: i
(] Entendieron para quién es sin que lo explique
i (] Pudieron repetir qué van a lograr
. () Alguna pregunté cuando sale o cudnto cuesta

cursos.adsmanagerestrategico.com/admin

-
@ Ads Manager Estrategico o A+ @ Ayuda (+ Cerrar sesién

Temaric Informacién Funcionalidades Marketing Inseriptos

Marketing

La pdgina publica de venta y cémo se difunde la formacion.

' Ficha de venta

@ Lo que ve quien todavia no comprd, en la pagina publica del curso.

i Completar con 1A

a DESCRIPCION LARGA

@ Para emprendedores que venden por Instagram: en 4 semanas vas a sacar fotos de producto que se vean

profesionales, solo con tu celular.

®

En Educreia: la promesa va en la ficha de venta de tu curso
(Marketing » Ficha de venta), y la podés completar con ayuda de
IA a partir de lo que ya escribiste. Probalo gratis —
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EduCreia % PASO 3 - EL TEMARIO

PASO 3 DE 8

Arma el temario como un camino

Cada maddulo es un paso hacia la promesa. Cada clase, una sola idea.

c Empeza por el final.
Escribi el resultado de tu promesa y preguntate qué tiene que pasar justo antes.

Repeti hasta llegar a donde esta tu alumno hoy. Esos pasos son tus maédulos.

a Entre 3 y 6 mdédulos alcanzan.
Mas no es mejor: es mas dificil de terminar, y un curso que no se termina no genera
recomendaciones.

Clases de 5 a 12 minutos, una idea por clase.
Si una clase pasa los 15 minutos, probablemente sean dos.

Algo que el alumno logre el primer dia. Es lo que lo hace volver.

Cada mddulo cierra con una tarea.

° Una victoria rapida en el primer médulo.

Algo concreto para hacer, no mas teoria.

EJERCICIO

Escribi el resultado final y después los pasos hacia atras, hasta el punto de partida de
tu alumno.

Resultado final:

Paso 5:

Paso 4:

Paso 3:

Paso 2:

Paso 1:

Punto de partida:
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PASO 3 - UN EJEMPLO COMPLETO

El temario de Lucia

"Fotos que venden": cinco mddulos y quince clases de unos 10 minutos. Para un
primer curso, alcanza y sobra.

MODULO CLASES TAREA

1. Tu celular ya
alcanza

2 - Laluz lo es todo

3-Fondoy
composicidon

4 . Edicién en 10
minutos

5 - Tu sesién completa

Por qué funciona

Configurar la camara
Limpiar la lente y encuadrar
La regla de los tercios

Luz de ventana
Rebotar luz con un cartdn blanco
Fotos de noche sin flash

Fondos con lo que tenés en casa
Objetos que suman y que distraen
Fotos para catalogo y para redes

Ajustes basicos en el celular
Recorte y formato para cada red
Mantener un mismo estilo

Planificar una sesidn de fotos
Los errores mas comunes
Antes y después

PASO 3 .- EL TEMARIO

3 fotos del mismo producto
con distinto encuadre

La misma foto en tres
horarios

Armar dos escenas distintas

Editar 5 fotos con el mismo
estilo

10 fotos listas para tu tienda

El mddulo 1 da una victoria el primer dia: con solo limpiar la lente y encuadrar mejor, las fotos ya

cambian. Y cada tarea produce algo que el alumno puede usar en su tienda.

® EN EDUCREIA

Armas moédulos y clases desde el panel. Podés liberar el contenido por dias, pedir que las

clases se vean en orden y marcar una clase como gratuita para que se vea antes de comprar.

Probalo gratis —
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EduCreia ¢% PASO 3 - EL TEMARIO

PASO 3 - EN EDUCREIA

Asi se arma, y asi lo ve tu alumno

Capturas reales del panel de Ads Manager Estratégico, una academia hecha con Educreia, con el curso
de Lucia cargado como ejemplo.

cursos.adsmanagerestrategico.com/admin

s == )
m Ads Manager Estratégico o A+ @ Ayuda [+ Cerrar sesidn
»
~ Formaciones  Fotos que venden & Ver como alumno
ﬁ Temario Informacion Funcionalidades Marketing Inscriptos
B 5 modulos - 15 clases = Contraer tode = Expandir tode
v Tu celular ya alcanza Iclases % & Duplicar Eliminar
+  Laluz lo es toda Jclases % @ Duplicar Eliminar
]
= +  Fondo y composicién Jclases % & Duplicar Eliminar
L]

o

+  Edicién en 10 minutos Jelases % & Duplicar Eliminar
+  Tu sesién completa Fclases % @ Duplicar Eliminau

En tu panel: Contenido » tu curso» Temario. Agregas mddulos y clases, los duplicas y los
ordenas arrastrando.

cursos.adsmanagerestrategico.com/formacion

'Y
@ Ads Manager Estratégico Q [+ CERRAR SESION
~
A Inicio « Mis formaciones
a
I Mis farmaciones
Fotos que venden
|as Progreso 0 de 15 clases
. .
B Calendario (*) Empezar el curso
& Comunidad Frimera clase: Configurar la cdmara
® i
& Micuenta
&) Soporte - Tu celular ya alcanza Ode3clases Disponible
i Configurar la cdmara
H Mis compras Cl-d._‘_.g e
i Mis regalos

Limpiar la lente y encuadrar
i b P Ver clase

La regla de los tercios

Lo que ve tu alumno: el curso con su avance y el botdn para empezar, en tu
dominio y con tu marca.
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EduCreia % PASO 4 - GRABAR

PASO 4 DE 8

Graba con lo que tenés

Para un primer curso no necesitas estudio. Necesitas que se escuche bien y que

se entienda.

El equipo minimo

QUE POR QUE

Celular o La camara de cualquier celular de los ultimos afios alcanza. Graba en
computadora horizontal.

Micréfono corbatero Es la mejor inversidn: la gente perdona una imagen regular, pero

abandona un audio malo.

Luz de ventana, de La luz natural de frente (nunca a tu espalda) es gratis y favorece a todos.

frente

Un lugar silencioso Cortinas, almohadones y placares absorben el eco de una habitacidn
vacia.

Tripode o soporte Para que la imagen no se mueva y tengas las manos libres.

Si vas a gastar en una sola cosa, que sea el micréfono. Un corbatero sencillo cambia mas la
calidad de tu curso que cualquier camara.

LUCIA

Graba las demostraciones con el celular en un tripode, apuntando al producto y con la
ventana de costado. Las clases de edicion las graba con pantalla y cdamara desde la
computadora.

Tu primer curso online - Cred tu academia gratis en educreia.com
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PASO 4 - FORMATOS

PASO 4 - GRABAR

Cuatro formatos, segun lo que enseies

Camara

Vos hablando a camara. Para explicar ideas,
contar historias y generar confianza.

Pantalla y camara

Mostras y te ven en un recuadro. El alumno
sigue el paso y siente que estas ahi.

Los errores que mas se notan

Pantalla

Grabas lo que pasa en tu computadora. Para
ensefar un programa o un paso a paso digital.

Demostracion

La camara apunta a tus manos o a lo que
hacés. Para oficios, recetas o fotografia.

e Mirar la pantalla en vez de la camara. Mira al lente: son los ojos de tu alumno.

e Presentarte dos minutos en cada clase. Deci tu nombre una vez, en la primera, y anda

directo al tema.

e Musica de fondo mientras hablas. Distrae y tapa la voz. Si la usas, que sea solo en la

entrada.

e Pedir perddn por el equipo. Nadie nota que no tenés estudio hasta que lo decis.

Graba en tandas. Separa un dia para grabar un médulo entero, con la misma ropa y la misma luz.

Rinde mucho mas que grabar una clase suelta cada tanto.

Tu primer curso online - Cred tu academia gratis en educreia.com
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EduCreia % PASO 4 - GRABAR

PASO 4 - LA CLASE POR DENTRO

La forma de una buena clase

Todas las clases pueden tener la misma estructura. Asi el alumno sabe qué
esperar y vos grabas mas rapido.

30 SEG 15 SEG EL CUERPO 30 SEG 15 SEG
Gancho Objetivo Contenido Resumen Tarea
Qué problema Qué vas a En pasos, con Tres puntos Qué hacer
resuelve. poder hacer. un ejemplo. clave. ahora.

Guion en vinetas, no texto Antes de grabar

No escribas un texto para leer: escribi los () Bateria y espacio libre

puntos que querés decir. Leer se nota () Modo "no molestar"

enseguida. (] Prueba de audio

No edites de mas () Luz de frente

Si te equivocds, hacé una pausa y repeti la [[J Guion a la vista

frase. Cortar después es mas facil que (] Agua cerca
grabar todo de nuevo.

LUCIA - CLASE 2.1, "LUZ DE VENTANA"

Gancho ";Por qué tus fotos salen oscuras aunque entre sol? No es el celular: es donde
ponés el producto."

Objetivo Saber dénde ubicar el producto respecto de la ventana.

Contenido Luz de frente, de costado y a contraluz - como cambia la sombra.

Resumen De costado da volumen - la ventana nunca atras.

Tarea La misma foto con la luz en las tres posiciones.

.‘ EN EDUCREIA
Subis el video de cada clase y se transcribe solo, con subtitulos automaticos. También podés
usar videos de YouTube, Vimeo o Loom. Probalo gratis —

Tu primer curso online - Cred tu academia gratis en educreia.com 12
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EduCreia ¢% PASO 4 - GRABAR

PASO 4 - EN EDUCREIA

Cada clase, en el panel

cursos.adsmanagerestrategico.com/admin

m \;1; .iti'.nmger Estratégion o A+ @ Ayuda [» Cerrar sesidn
"
»
+— Volver al contenido
(]
B Editar clase B Video cambiar formato
TITULO DE LA CLASE
B8 Configurar la cdmara
e
" DESCRIPCION CORTA (OPCIONAL)
una linea; la ve el alumno en el temario ¢ el asistente La usa para saber de gué trata
(& VIDEO DE LA CLASE
Elegi cdmo traer el video de esta clase. Después se abre el detalle del método que toques.
L

o

X [ > ] i
Subir video Pegar un link externo Importar de un link

Desde tu compu. Queda Un video de YouTube, Loom o Loom (piblico), Google Drive o
prategide: no se puede compartir Vimea. URL directa. Lo bajamas y la
ni descargar protegemos,

Tres formas de cargar el video: lo subis desde tu compu (queda protegido: no se puede
descargar), pegas un link de YouTube, Vimeo o Loom, o lo importds desde Loom o Google

Drive.
cursos.adsmanagerestrategico.com/admin
] =3 aAk
m Ads .'i.rl'.nmger Estrateégion o A+ @ Ayuda [» Cerrar sesidn

~ Opciones avanzadas

» DRIP DE LA CLASE
|dias; vaelo = hereda del mddula, hoy 0)

(]

{en TU hora; Buenos Aires [GMT-3); vacio = sin fecha fija)

B "7 LIBERAR EN FECHA FIJA

dd/mm/aaaa, --i-- ----- “

e Si la ponés, esta clase se abre ese dia del calendario para todos por igual (también para los que se anoten después)
= e ignora el drip por dias. Pisa la fecha fija del mddulo.

a | Borrador — los alumnos todavia no la ven {ni cuenta para el avance). Destildalo para publicarla.

@ Clase gratuita — cualquier persona registrada puede verla (preview). Aparece con "Ver gratis” en la ficha.

[ "] Aceptar consultas

— el alumno puede grabar su pantalla (hasta 3 min) y mandarte capturas desde esta clase. Te llegan a la pestafa
Consultas.

®

O

Las opciones de cada clase: liberarla a los dias o en una fecha fija, dejarla en borrador
mientras la terminds, o marcarla como gratuita para que se vea antes de comprar.
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EduCreia % PASO 5 - MATERIALES

PASO 5 DE 8

Suma lo que ayuda a terminar

El video ensena; los materiales hacen que el alumno lo aplique. Y un curso que

se termina genera mas recomendaciones que uno largo.

Plantillas y checklists Ejercicios resueltos

Le ahorran al alumno empezar de cero. Son lo Un ejemplo hecho al lado de la consigna: asi
que mas se agradece. se ve "bien hecho".

Resumen por médulo Examen final corto

Una o dos pdaginas para repasar sin volver a Pocas preguntas sobre lo importante. Le
mirar todos los videos. confirma que aprendid.

Certificado Dénde preguntar

Motiva a terminar, y el alumno lo muestra: asi Un foro o una comunidad: las dudas de uno le
te recomienda. sirven a todos.

La regla: cada material tiene que ahorrarle tiempo al alumno o ayudarlo a aplicar. Si es solo "mas
contenido", sobra.

LUCIA

Suma una checklist para la sesion de fotos, una plantilla de luz segun el horario y tres
estilos de edicion listos para copiar. Y un examen de diez preguntas antes del
certificado.

Tu primer curso online - Cred tu academia gratis en educreia.com
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EduCreia ¢% PASO 5 - MATERIALES

PASO 5. TU TURNO

Elegi tus materiales

EJERCICIO 1

Para cada modulo de tu temario, anota un material que ayude a hacer la tarea.

Mdédulo 1:

Médulo 2:

Mdédulo 3:

Médulo 4:

Mdédulo 5:

P e e et

EJERCICIO 2

Escribi tres preguntas para tu examen final: las que confirman que el alumno aprendio
lo importante.

1.

S ———

® EN EDUCREIA
Adjuntas materiales en cada clase, armas el examen final y el certificado se entrega solo al
terminar. Ademas, un asistente con IA responde las dudas de tus alumnos a partir de tus
propias clases. Probalo gratis —
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EduCreia % PASO 6 - EL PRECIO

PASO 6 DE 8

Ponele precio a la transformacion

Un curso no se cobra por hora de video: se cobra por lo que el alumno logra. Y
antes del numero, conviene decidir qué tan grande es esa primera
transformacion.

Empeza chico y valida

No te pongas a desarrollar un curso larguisimo cuando todavia no tenés a quién vendérselo.
Empeza con una solucidn chica, que resuelva un problema puntual, y con un precio de

lanzamiento econémico.

Cuando compruebes que la gente compra, ahi si podés arriesgarte con propuestas mas
completas: mas contenido, mas acompanamiento y otro precio.

RECIEN AHi
DESPUES Propuleitas mas
.y completas
PRIMERO Validas ) P .
o . . Mas contenido o
Una solucion chica La gente compra, lo termina

) o, acompanamiento, a un
y te cuenta qué le sirvio.

precio mas alto.

Un problema puntual, un
curso corto y un precio de
lanzamiento econdmico.

Errores comunes
e Desarrollar un curso enorme antes de saber si alguien lo compra
e Bajar el precio en vez de mejorar la promesa

e Ofrecer cinco opciones: con una o dos alcanza

Precio de lanzamiento: un precio especial con fecha de cierre para los primeros alumnos, a cambio

de su opinidn y un testimonio. Después, el precio sube. La fecha limite ayuda a decidir.
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EduCreia % PASO 6 - EL PRECIO

PASO 6 - SEGUN TU OBJETIVO

El precio depende de para qué es el curso

El mismo curso puede tener precios muy distintos segun lo que quieras lograr
con él.

Validar una idea Ya tenés trayectoria Escalera de valor
Empeza con algo chico y un Si ya venis armando cursos Si es la puerta de entrada a
precio econdmico. En esta 0 programas y tenés otros cursos o programas,
etapa importa comprobar alumnos que te conocen, conviene un precio

que te compran, no ganar lo podés arrancar con valores econdmico: asi conocen la
maximo con cada venta. mas altos. transformacion que propone

tu marca y después avanzan
a propuestas de mayor
precio.

Para llegar al nUmero

(Cuanto vale el resultado para tu alumno?
Si se ahorra meses de prueba y error o vende mas, jcuanto vale eso?

¢Cuanto le cuesta la alternativa?
Contratar a alguien o seguir equivocandose.

¢{Qué cobran otros por algo parecido?
Usalo como referencia, no como techo.

LUCIA

Su objetivo es validar, y este curso es también la puerta de entrada a su marca.
Arranca con un precio de lanzamiento econédmico: USS$ 39 hasta el domingo, después
USS 59. Si se vende, su préximo escaldn es una mentoria de fotos para marcas, mas
completa y a otro precio.
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PASO 6 - TU TURNO

Defini tu precio

P T

EJERCICIO 1 - TU OBJETIVO

;Para qué es este curso? Tilda el que mas se parece a tu caso.

(] Validar una idea: empiezo chico y con precio de lanzamiento econémico
(] Ya tengo trayectoria y alumnos: puedo arrancar con un valor mas alto

(] Es la puerta de mi escalera de valor: precio econdmico para que me conozcan

EJERCICIO 2 - TU PRECIO

Mi precio normal:

Precio de lanzamiento: hasta el:

Cuotas: Garantia:

Qué incluye:

EJERCICIO 3 - LA CUENTA

;Cuantos alumnos necesitas para llegar a tu meta del primer lanzamiento?

Lo que querés ganar Tu precio Alumnos que necesitas

® EN EDUCREIA
Cobras con tu Mercado Pago o tu PayPal y Educreia no se queda con un porcentaje de tus
ventas. Podés programar precios que cambian solos en la fecha que elijas, ofrecer cuotas y
crear cupones. Probalo gratis —
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PASO 6 - EN EDUCREIA

El precio, en el panel

Todo esta en la solapa Informacion de tu curso.

e Elegi la disponibilidad.
"De pago" para venderlo, o "Gratuito" si es una muestra para captar alumnos.

Q Toca "+ Plan".

Nombre, pago unico o membresia, meses de acceso y hasta cuantas cuotas.

e Agrega un tramo para el lanzamiento.
Hasta qué fecha vale el precio especial y cual viene después: cambia solo.

o Copia el link directo al checkout.
Para mandarlo por WhatsApp o ponerlo en un boton.

cursos.adsmanagerestrategico.com/admin

= R OCEAMA y
m A Manager Estratégico o e As @ Ayuda [+ Cerrar sesidn

PLAN MODALIDAD ACCESO (MESES) CUOTAS (MERCADO PAGOD) 1

Acceso completo M Pago Gnico  ~ 12 Come la academia v

m@a

Etigueta Desde Hasta Preca RS Procio LSS Entra al grupo
Acceso completo  desde ya 137/10/202¢9 S Uss3o —
Precio normal 13/10/202¢0 dd/mm/faaaB 5 Uss59 - E
H Encadenados: el «Desdes de cada tramo = el uHastas del anterior. EL Gltimo sin «Hasta» queda para siempre,
@ + Agregar tramo
Camo queda el precio en el tiempo
] Uss 69
uss 39

desde yi — 1310 desde 1310

El precio de Lucia: USS 39 hasta el 13/10 y USS 59 desde ahi. Abajo, cdmo queda el precio en el tiempo.

Tu primer curso online - Cred tu academia gratis en educreia.com 19


https://educreia.com/crear-academia?utm_source=guia&utm_medium=pdf&utm_campaign=tu-primer-curso-online

EduCreia %

PASO 7 DE 8

PASO 7 - LA PAGINA DE VENTA

Arma la pagina que vende por vos

Una buena pagina de venta responde, en orden, las preguntas que se hace
quien esta por comprar. Y muestra el botdn de compra mas de una vez.

1 Titulo y promesa

(Esto es para mi?

2 El problema

(Entiende lo que me pasa?

3 Qué vas a lograr

;(Qué me llevo?

4 El temario

;Qué tiene adentro?

5 Video de presentacion

iMe gusta cémo explica?

Escribi como hablas

La pagina es una conversacion con una persona, no
un folleto. Si una frase no la dirias en voz alta,
cambiala.

6 Quién ensena

;Por qué aprender con vos?

7 Testimonios

(A otros les sirvié?

8 Precio y qué incluye

(Cuanto y qué tengo?

9 Garantia

.Y si no me sirve?

10 Preguntas frecuentes

Lo que falta para decidir

Sin testimonios todavia

Contad resultados tuyos o de clientes, con permiso.
Tus primeros alumnos van a ser los testimonios del

segundo lanzamiento.

El video vale mas que el texto. Un video corto tuyo presentando el curso (dos minutos alcanzan)

muestra como explicas y genera confianza.
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PASO 7 - EN LA PLATAFORMA

Armala con el constructor de landings de
Educreia

No necesitas saber disefio ni contratar a nadie: la pagina se arma por bloques,
dentro de tu academia.

0 Entra a Marketing » Landings y toca "+ Nueva landing".

e Elegi una plantilla o pedile un borrador a la IA.
Para un curso, "Venta completa" o "Venta corta". Reemplaza lo que esta entre

[corchetes].
e Completa los bloques en el orden de la pagina anterior, con la vista previa al lado.

Conecta el bloque de oferta a tu curso.
Muestra el precio vigente, las cuotas y el botdn de compra, y se actualiza solo si

Guarda y publicala.
Queda en tu dominio, en la direccion que elijas.

cambias el precio.

cursos.adsmanagerestrategico.com/admin

:Cémo querés empezar? Todas | Vender Captar Comunidad Academia  Otras

Fotos  Sin fotos v

Crear con IA En blanco

[Nombre del curso): la
transformacién en una frase]

Unia comunidad para aprender de verdad,

Membresia [ comunidad Venta de curso (completa) Venta corta
L

"+ Nueva landing": con IA, en blanco o desde una plantilla.
Subir una pagina propia, desde el plan Creador.
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PASO 7 - EN LA PLATAFORMA

Cada parte, con su bloque

Cada curso ya tiene su ficha de venta. La landing suma una pagina mas larga, o
una distinta para cada campana.

cursos.adsmanagerestrategico.com/admin

o A+ (@ Ayuda [ Cerrar sesién
A ANCHO
Normat | Completo
* [ ]: [
Nombre del curso]: [ta
O transformacion en una
ANIMACION AL HACER SCROLL
Ninguna | Suave Deslizar
B Zoom
MOVIMIENTO DE LA FOTO DE
PORTADA ‘Quiero inscribirme
L] No Si
o » Ver animacién
COLOR DE LAS SECCIONES OSCURAS
. LTE SUENA?
Thasting | e s Si te pasa alguna de estas cosas, este curso es
para vos
AGREGAR BLOQUE Z Q & " v o
8 T = Probaste mil Hay demasiada Te da miedo
Portada Titulo Texto cosas info equivocarte
¥ sentls que perdés  Tutoriales sueltos ¥ por eso lo vas
00 o tiempo sin ver que no te dicen por postergando
mag 2fots 3 resultados. dénde empezar.
= o] Li ]
Botén Video Carrusel
Imaginate dentro de [tiempo]...
o0 8] =]
Tira de Tarjetas Testimania .con [resultado 1), sabie [resultado 2] y sin depender
magenes imadas

de ado 3]

El editor: a la izquierda, los ajustes y los bloques; a la
derecha, la vista previa.

PARTE DE LA PAGINA BLOQUE DEL CONSTRUCTOR

Titulo y promesa Portada, con imagen de fondo y botdn

Problema, logros y temario Titulo y texto

Video de presentacién Video (YouTube, Vimeo o Loom)

Testimonios Testimonio, en grilla o carrusel, con foto y estrellas
Precio y qué incluye Oferta / precio, conectado a tu curso

Garantia y preguntas Garantia y Preguntas frecuentes

Precio de lanzamiento Cuenta regresiva hasta la fecha de cierre
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PASO 8 DE 8

PASO 8 - PRIMEROS ALUMNOS

Consegui tus primeros 10 alumnos

Los primeros alumnos no llegan por anuncios: llegan de gente que vya te

conoce.
Dénde buscarlos Uno por uno
e Tus clientes de hoy y de antes Escribirle a cada persona que te pidié que le avises

e Tus seguidores y contactos

no es spam: es cumplir lo que te pidid. Al principio,
es el canal que mas vende.

e Quienes te preguntaron por el tema (jla

lista del paso 1!)

e Grupos donde ya participas

Un plan de dos semanas

Dias1a3

Dias4a6

Dia 7

Dias 8 a 12

Dias 13y 14

Conta que estas armando el curso y abri una lista de espera: "dejame tu mail
y te aviso primero".

Comparti contenido util del tema: un consejo, un antes y después, el error
mas comun.

Una clase gratuita en vivo o una clase de muestra del curso.

Abri la venta con el precio de lanzamiento. Escribile uno por uno a quien se
anoto.

Ultimo aviso: el precio de lanzamiento cierra. Recorda la fecha sin vueltas.
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PASO 8 - TU TURNO

Tu lista de los primeros 10

EJERCICIO

Escribi diez personas a las que les vas a escribir cuando abras la venta.

1. 6
2. 7
3. 8
4. 9
5. 10.

UN MENSAIJE PARA ESCRIBIR UNO POR UNO
"iHola, [nombre]! Hace unas semanas me pediste que te avise cuando saliera el curso de [tema]. Ya
estd: [tu promesa en una linea). Hasta el [fecha] tiene precio de lanzamiento. Te dejo el link por si

te sirve: [link]. Cualquier duda, escribime."

Cuando lleguen: pediles su opinidn a mitad del curso y un testimonio al terminar. Con eso, el
segundo lanzamiento es mucho mas facil, y recién ahi tiene sentido invertir en anuncios.

® EN EDUCREIA
Compartis el link de tu curso con tu marca y tu propio dominio. Podés conectar tu pixel de
Meta y ver en el panel cuantos visitan, cuantos intentan pagar y cuantos compran.
Probalo gratis —
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PARA TILDAR

CHECKLIST FINAL

Checklist de tu primer curso

Repasa todo antes de abrir la venta. Si algo queda sin tildar, volvé a ese paso.

1.Eltema

(] Me lo preguntan seguido

(] Hablé con 5 personas con el problema
(] Tengo una lista de interesados
2 - La promesa

(] La digo en una linea

(] Dice para quién es y qué logra
3 - El temario

(] Entre 3 y 6 mddulos

(] Una idea por clase

(] Victoria rapida en el médulo 1
(] Una tarea por médulo

4 . La grabacion

(] Probé el audio con micréfono

(] Grabé el primer médulo

.0 EN EDUCREIA

5 . Los materiales

(] Un material dtil por médulo

(] Examen final y certificado

6 - El precio

(] Precio elegido seguin mi objetivo
(] Lanzamiento con fecha de cierre

(] Medio de cobro probado

7 - La pagina de venta

(] Titulo y promesa claros

(] Oferta conectada a mi curso
() Botén de compra probado
8 - El lanzamiento

(] Fechas en el calendario
(] Lista de los primeros 10
(] Pedido de testimonio

Con todo tildado, arma tu academia y subi tu curso: tenés 30 dias para probarla gratis, sin

tarjeta. Crear mi academia —
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PLANTILLA PARA COMPLETAR

Tu temario

Nombre del curso:

PLANTILLA - TEMARIO

Promesa:

MODULO 1 - VICTORIA RAPIDA

Tarea:

MODULO 3

Tarea:

MODULO 5

Tarea:

MODULO 2

Tarea:

MODULO 4

Tarea:

MODULO 6 (S| HACE FALTA)

Tarea:

En cada mddulo, una clase por renglén: el titulo de la clase dice la idea que ensefa.

Tu primer curso online - Crea tu academia gratis en educreia.com
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PLANTILLA PARA COMPLETAR - UNA POR CLASE

Guion de clase

Mddulo y clase:

PLANTILLA - GUION DE CLASE

Titulo:

1 . Gancho (30 segundos: qué problema resuelve)

2 - Objetivo ("al terminar vas a poder...")

3 - Contenido (los pasos, en vifietas, con un ejemplo)

4 - Resumen (tres puntos)

5 . Tarea (qué hacer ahora)

Material que acompana:

Tu primer curso online - Crea tu academia gratis en educreia.com
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Tu curso necesita una casa
propia

Cuando tengas el temario y las primeras clases, arma tu academia en
Educreia y empeza a vender con tu marca.

v Tu dominio y tu marca. Tus alumnos v Sin comisién por venta. Cobras con tu
ven tu academia, no la nuestra. Mercado Pago o tu PayPal.

v Subtitulos automaticos. Cada clase se  «/ Un asistente con IA que responde a
transcribe sola. tus alumnos con tus clases.

v Certificados, examenes y liberacion de
clases por dias.

COMO ARRANCAR

PASO 1 PASO 2 PASO 3

Crea tu academia Subi tu primer mdédulo Comparti el link

Elegi el nombre y la direccion. Con el temario de esta guia, ya  Con tu lista de espera, y arranca
Sin tarjeta. sabés qué va en cada clase. el plan de dos semanas.

mia —

Probala 30 dias gratis. Sin tarjeta.

O entrd a educreia.com/crear-academia - o escaned el

codigo con tu celular.
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